


Dans  un environnement de plus en plus incertain où l’agilité et la capacité à s’adapter et 
à prendre des décisions rapidement deviennent une des clés de performance et de 
résilience, les directeurs des achats (CPO) sont plus que jamais des acteurs stratégiques.

• Compétitivité : Contribution direct au P&L (Profit & Loss) par l’optimisation des coûts, 
amélioration du cash disponible et création de valeur au-delà du simple levier prix

• Durabilité : Intégration des enjeux de conformité, de maîtrise des risques RSE au sens 
large et d’optimisation de l’empreinte carbone sur l’ensemble du cycle de vie produits 
et fournisseurs

• Innovation : Catalyse d’innovation en activant un écosystème de fournisseurs capables 
de co-développer de nouvelles solutions permettant de générer plus de CA ou de 
marge

• Collectif : Alignement des organisations, des compétences et des pratiques achats 
pour renforcer la cohérence, l’efficacité et l’engagement à tous les niveaux du groupe

• Efficacité : Adopter les nouvelles technologies, notamment la digitalisation des 
processus et la data, comme levier clé de performance, de pilotage et d’agilité

• Niveau de service : Attention accrue à l’expérience de la collaboration fournisseurs, 
particulièrement les fournisseurs stratégiques, et à celle avec l’ensemble des clients 
internes



Cartographie simplifiée des activités de la fonction Achats
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